
Inteligencia de 
Mercado basada en 
Amazon

Incluso si no vendes en Amazon



¿Por qué usar Amazon 
como fuente de datos?

+300 M bĜÿïěedaÿ «e±ÿěa�eÿ 
e± Eěñ¿éa

Mu��¿±eÿ de ¿éu±u¿±eÿ ñea�eÿ 
de ěÿěañu¿ÿ

I±ÿughčÿ de c¿«é¿ñča«ue±č¿ 
aé�ucab�eÿ a cěa�ïěueñ ca±a�



Detección de 
Demanda Oculta

Ide±čufuca«¿ÿ e� Raču¿ 
De«a±da/Ofeñča (DSR) de 
�¿ÿ ±uch¿ÿ é¿če±cua�eÿ

Se½a�a«¿ÿ ÿěb-±uch¿ÿ 
c¿± c�ue±čeÿ u±ÿačuÿfech¿ÿ

Pñu¿ñuśa«¿ÿ ÿegĜ± 
de«a±da ō ±uļe� de 
c¿«éeče±cua



Conoce a tus 
Competidores 
"Silenciosos"

C¿«éaña«¿ÿ éñecu¿ÿ, 
éñ¿éěeÿčaÿ ō «e±ÿa�eÿ de �a 
c¿«éeče±cua

Eļa�ěa«¿ÿ f¿ñča�eśaÿ ō 
debu�udadeÿ de ÿěÿ éñ¿děcč¿ÿ

Be±ch«añ�u±g de �uÿčad¿ÿ, 
u«áge±eÿ, bě��eč é¿u±čÿ ō 
«e±ÿa�eÿ c�aļe



Captura Tendencias 
Antes que Nadie

Rastreamos palabras clave en 
ascenso y picos de interés

Detectamos nuevos usos o 
"modas" de productos

Alertas para que adaptes tu 
oferta rápidamente



Feedback Real de 
Clientes

Analizamos reseñas para 
conocer "dolores" y 
expectativas

Identificamos puntos de 
mejora y oportunidades de 
innovación

Transformamos las opiniones 
en ideas de producto y 
comunicación



Aplicaciones a tu 
Marketing

Inspiración para nuevos 
"productos ganadores"
y/o lanzamientos en tu
catálogo de productos
(e-commerce o tienda física)

Ajuste de mensajes y 
posicionamiento en tu web y 
redes sociales

Validación de conceptos antes 
de invertir en producción



Metodología 
Especializada

Defu±ucuÀ± de ¿b�ečuļ¿ÿ de «añ�eču±g ō 
gaéÿ a cěbñuñ

EŊčñaccuÀ± de dač¿ÿ c¿± 
heñña«ue±čaÿ ō �±¿Ł-h¿Ł eŊéeñč¿

I±f¿ñ«eÿ deča��ad¿ÿ: gñáfuc¿ÿ, 
ña±�u±g de �eōŁ¿ñdÿ, ļacw¿ÿ de 
¿feñča

W¿ñ�ÿh¿é eÿčñačéguc¿: é�a± de 
accuÀ± aé�ucab�e a čě ca±a�



Resultados Tangibles
Caso 1 3 <Ca-Vi= 
(Decoración artesanal)
Desafío: Lanzar nueva línea de jarrones, 
aún sin contar con datos de demanda.
Solución: Usamos Amazon para detectar 
tendencias y vacíos del mercado (estilo 
minimalista con detalles metálicos) y 
extraer feedback real de clientes.
Resultados:

+18/% en conversiones online
+12/% en ticket medio
325/% en devoluciones
Sin vender en Amazon. Solo 
analizando su mercado.



Resultados Tangibles
Caso 2 3 <Sp. P=
(Accesorios deportivos)
Desafío: Va�udañ ě± é¿ÿub�e éac� de 
e±čñe±a«ue±č¿.
Solución: Dečecča«¿ÿ de«a±da é¿ñ dufeñe±čeÿ 
čué¿ÿ de bě±d�eÿ ïěe ±¿ eŊuÿčwa± e± e� «eñcad¿, 
éa�abñaÿ c�aļeÿ c¿± ba�a c¿«éeče±cua (ÿěb-
±uch¿ÿ) ō eññ¿ñeÿ c¿«ě±eÿ e± c¿«éečud¿ñeÿ. 
Rec¿«e±da«¿ÿ ě± <h¿«e Ł¿ñ�¿ěč �uč= 
¿éču«uśad¿.
Resultados:

CTR +22/% e± ca«éa½aÿ de éñěeba
Raču¿ de c¿±ļeñÿuÀ± Ŋ2 e± ÿě e-c¿««eñce
Ve±ča «edua é¿ñ c�ue±če Ŋ3
Todo gracias a inteligencia de mercado 
basada en Amazon.



Tu Próximo Paso
Amazon es una mina de datos&
¿Quieres convertir esa información en 
ventaja competitiva?

Hablemos y exploremos todas las posibles 
formas en que podemos ayudar a tu 
empresa a crecer y escalar, vendas o no 
vendas en Amazon.

2  Escríbenos para agendar tu sesión:
     info@garboa.com
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