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Inteligencia de
Mercado basada en

Amazon

Incluso si no vendes en Amazon
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¢Por qué usar Amazon
como fuente de datos?

@, +300 M busquedas mensuales
en Europa

() Millones de opiniones reales
de usuarios

o) Insights de comportamiento
aplicables a cualquier canal
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Deteccion de
Demanda Oculta

Identificamos el Ratio
Q Demanda/Oferta (DSR) de
los nichos potenciales

Senalamos sub-nichos
) con clientes insatisfechos

Priorizamos segun
|~ demanda vy nivel de
competencia
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Conoce a tus
Competidores
"Silenciosos”

gl6 Comparamos precios,
propuestas y mensajes de la
competencia

Evaluamos fortalezas y
debilidades de sus productos

Benchmarking de listados,
imagenes, bullet points y
mensajes clave
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Captura Tendencias
Antes que Nadie

[~ Rastreamos palabras clave en
ascenso v picos de interés

() Detectamos nuevos usos o
"modas” de productos

[\ Alertas para que adaptes tu
oferta rapidamente
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Feedback Real de
Clientes

vy Analizamos resefnas para
conocer "dolores” y
expectativas

Identificamos puntos de
mejora y oportunidades de
innovacion

<0 Transformamos las opiniones
en ideas de productoy
comunicacion
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Aplicaciones a tu
Marketing

Inspiracion para nuevos
"productos ganadores”

79  vy/olanzamientos en tu
catalogo de productos
(e-commerce o tienda fisica)

Ajuste de mensajes v

@}  posicionamiento en tuweby
redes sociales

Validacion de conceptos antes
) deinvertiren produccion
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Metodologia
Especializada

Definicion de objetivos de marketing y
gaps a cubrir

Extraccion de datos con
herramientas v know-how experto

Informes detallados: graficos,
ranking de keywords, vacios de
oferta

Workshop estratégico: plan de
accion aplicable a tu canal
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Resultados Tangibles

Caso1 - “Ca-Vi”
(Decoracion artesanal)

Desafio: Lanzar nueva linea de jarrones,
aun sin contar con datos de demanda.
Solucion: Usamos Amazon para detectar
tendencias y vacios del mercado (estilo

minimalista con detalles metalicos) y
extraer feedback real de clientes.
Resultados:

e +18 % en conversiones online
e +12 9% en ticket medio

e —259% en devoluciones
Sin vender en Amazon. Solo
analizando su mercado.

.g:»;; Grupo Garboa



Resultados Tangibles

Caso 2 — “Sp. P”
(Accesorios deportivos)

Desafio: Validar un posible pack de
entrenamiento.

Solucion: Detectamos demanda por diferentes
tipos de bundles que no existian en el mercado,
palabras claves con baja competencia (sub-
nichos) y errores comunes en competidores.
Recomendamos un “home workout kit”
optimizado.

Resultados:.

e CTR +22 % en campanas de prueba

e Ratio de conversion x2 en su e-commerce

e Venta media por cliente x3
Todo gracias a inteligencia de mercado
basada en Amazon.
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Tu Proximo Paso

Amazon es una mina de datos...
;Quieres convertir esa informacion en
ventaja competitiva?

Hablemos y exploremos todas las posibles
formas en que podemos ayudar a tu
empresa a crecer y escalar, vendas o no
vendas en Amazon.

@ Escribenos para agendar tu sesion:
info@garboa.com
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