iHaz que tus
productos

destaquen en
Amazon! ¥

Descubre como el
contenido A+ puede
marcar la diferencia




;Qué es el Contenido A+?

El Contenido A+ es una herramienta en
Amazon que permite a los vendedores
enriquecer las descripciones de sus
productos con imagenes, graficos y textos
atractivos

& Ayuda a mejorar la conversiony la
experiencia del cliente.



;Por queé es
importante?

1 Aumenta las ventas

Tasas de conversion mas altas

2 Transmite confianza

Muestra compromiso con la calidad

3 Reduce devoluciones
Informacion clara y detallada



perience
‘extbook Option

Elementos clave

del Contenido A+ =, 1

YOUR

Textbook New:
Textbook Used

$11,514,550,551,

Imagenes de alta calidad

Print only.
Torrent availabl
(add 5 study hc

Textos claros y persuasivos

Beneficios y caracteristicas
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Paso 1 -Define tu
objetivo @

Antes de crear contenido A+,
preguntate:

;Qué quiero destacar de mi
producto?

;Dudas del cliente?

JAtractivo visual?
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Paso 2 - Prepara imagenes
impactantes 5

B Usa imdgenes de alta resolucion
B Muestra el producto en uso (lifestyle)

B Agrega graficos que expliquen beneficios

® Tip: La calidad visual importa mas de lo que crees



Paso 3 - Redacta textos
persuasivos

Usa frases cortas y claras

Enfatiza beneficios, no solo
caracteristicas

Sé emocional: Conecta con tu cliente
ideal

® Tip: Utiliza el poder de las historias breves.




Paso 4 - Usa el formato de
Amazon eficientemente jk

1 p) 3
Descripciones Graficos Historias de
visuales comparativos marca

-o- Asegurate siempre de cumplir con las politicas de Amazon



;Qué resultados
puedes esperar? [l

Incremento en las tasas de
conversion

t
Mas confianza en tu marca

t
Ventaja competitiva frente a
otros vendedores




;Te ayudamos?

info@garboa.com

@ https://www.garboa.com




